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2014 Rokiem Przedsiębiorczości. Postawmy na siebie.

Vademecum rynków zagranicznych – Niemcy 
2 października 2014 (czwartek)
Hotel Branicki, ul. Zamenhofa 25, Białystok

PROGRAM

	10.00 – 10.30
10.30 – 10.35
	rejestracja uczestników; powitalna kawa

Powitanie gości i uczestników

Andrzej Parafiniuk, Konsul Honorowy Finlandii w Białymstoku, 
Prezes Podlaskiej Fundacji Rozwoju Regionalnego 

	10.35 – 12.30
	Vademecum rynku niemieckiego

· charakterystyka rynku niemieckiego 

· informacje o wybranych branżach 

· charakterystyka eksportu i importu Niemiec 

· charakterystyka rynku B2C i rynku B2B 

· firmy polskie na rynku niemieckim
Paweł Kwiatkowski, Polsko–Niemiecka Izba Przemysłowo - Handlowa

	12.30 – 13.00
	poczęstunek



	13.00 – 15.00
	Formalno-prawne warunki prowadzenia działalności gospodarczej w Niemczech
· formy prawne działania na rynku niemieckim 

· zakładanie i prowadzenie działalności gospodarczej przy GmbH, KG, OHG, GmbH & Co. KG, oddział, spółka cywilna, samodzielna działalność gospodarcza 

· procedury rejestracyjne i wymogi formalno-prawne 

· koszty 

· specyficzne wymogi prawa niemieckiego 

· zezwolenia 

· pozwolenie na pobyt
Thomas Urbańczyk, adwokat (DE), Polsko-Niemiecka Izba Przemysłowo-Handlowa
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